MEDWIND

Sélj- och Marknadsféringsutbildningar fér Medicinska féretag

Forsaljningschefsutbildning

Véardefull utbildning for blivande eller nya
forséliningschefer i den medicintekniska branschen

Ger deltagaren kunskaper om férséljningschefens roll och arbetsuppgifter samt hur han/hon bér
leda och stimulera sin séljkar.

Upplagg m.m.

Utbildningens syfte ar att ge deltagaren kunskap i de dvergripande salj- och arbetsledande uppgifter som
aligger en forsaljningschef. Utbildningen bestar av teori och praktiska uppgifter. Under utbildningen kommer
varje deltagare att skapa en enkel plan hur de tanker leda, folja upp och stimulera sin saljkar.
Utbildningsmaterial ingar. Utbildningens langd ar 3 dagar.

Innehall

Forsaljningschefens roll

Marknadsféring

Marknadsplan

Saljprocesser

Forsaljningsutveckling

Att leda, coacha och utveckla saljorganisationen
Att utveckla saljarna individuellt
Saljarnas engagemang och rapportering
Forhandlingsteknik

Teambuilding

Kursort och Tid samt Kostnad

Utbildningen arrangeras utifran deltagarnas dnskemal gallande kursort och tid. Kostnad ar beroende bl.a.
av antal deltagare, kursort och omkostnader (kurslokal, fértaring, ev. évernattning m.m.).

Utbildningen kan genomféras i era lokaler. Rabatt vid flera deltagare fran samma féretag.

Meddela ert intresse till undertecknad.

Fér anmélan, preliminér (icke bindande) intresseanmélan, offert eller mer information, kontakta Conny Forsell.
Vidarebefordra gérna denna information inom ditt féretag.
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Tel 0705-11 00 58 (+46 705110058)
E-post conny.forsell@medwind.se
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