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Sélj- och Marknadsféringsutbildningar fér Medicinska féretag

Vardefull séljutbildning fér nya och ambitiésa séljare av sjuk-
vardsprodukter som snabbare Vvill na ett bra férséljningsresultat

Ger séljaren kunskaper om férséljningens grunder, séljprocesser, séljsamtalet, effektiv planering
och inbokning av kundbesbk samt nyheter i den medicintekniska branschen.
Ger séljaren en bra start i ert féretag samt motivation och gléadje infér kommande séljinsatser.

Upplagg m.m.
Utbildningen bestar av teori, diskussioner, uppgifter och praktiska saljsamtal utifrdn "egna” produkter.
Utbildningsmaterial ingar. Utbildningens langd: 3 dagar. Max 6 st. deltagare (OBS, 4 platser aterstar).

Innehall

Branschintroduktion

Den medicintekniska branschen. Samverkansregler. Etik och moral vid férséljning av medicintekniska
produkter.

Vad kannetecknar en framgangsrik séljare?

Vitala punkter som karaktériserar framgéngsrika séljare.

Saljprocesser (konsultativ forsaljning)

Att kdnna till och forsta olika séljprocesser och att 6ka férmagan att kunna driva en séljprocess.
Siéljsamtalet

Alla moment (Inledning, Fragor (behovsanalys), Presentation, Avstamp samt Invéndningsteknik).
Praktiska évningar med “egna” produkter.

Effektiv planering och Inbokning av kundbeso6k

Hur man béast planerar en férséljningssdsong och hur man effektivt bokar in kundbesok.

Plats och Tid
Stockholm (centrala), den 23-25 juni 2026.

Kostnad
Kostnad for hela saljutbildningen totalt 13.500 SEK/deltagare + moms.
Fortaring (fika och lunch) ingar.

Om inte angivet datum och/eller ort passar sa kan utbildningen d&ven genomféras pa annat datum/ort enligt
era 6nskemal. Fér anmélan, preliminér (icke bindande) intresseanmélan, offert eller mer information,
kontakta Conny Forsell.

Vidarebefordra gérna denna information inom ditt féretag.
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